
Cemento Bianco

Prodotto di nicchia

Utilizzato per ristrutturazioni ed applicazioni 
specifiche nel segmento residenziale e 
commerciale

Necessita di calcare purissimo e scarsamente 
reperibile

Volumi guidati da strategia commerciale e nuove 
applicazioni

Alto costo unitario per piccole quantità

Bianchezza, uniformità nella qualità, marchio, 
servizi post-vendita sono importanti per il cliente

Trainato da clienti esigenti e sofisticati 
(premiscelati)

Prodotto di esportazione con mercato globale:

Prodotto solo in 41 Paesi nel mondo

Costi di logistica rilevanti  ma può esssere 
trasportato a  grandi distanze

Cemento Grigio

Commodity

Utilizzato per infrastrutture e nuove costruzioni

Necessita di calcare la cui presenza è diffusa 
molti Paesi

Volumi guidati dalla domanda

Basso costo unitario, elevate quantità

Trainato da standards internazionali  e locali 

Prodotto venduto sul mercato domestico: solo il 
5% dei volumi viene esportato

Il prezzo unitario non consente il 
trasporto su camion per lunghe distanze

Può essere prodotto ovunque

Principali differenze tra cemento bianco e grigio


